|_|_|_| Formation agents immobiliers

ﬁ@ﬁ Cible

Professionnels de I'immobilier :
- Agents immobiliers
- Collaborateurs
- Individuels

@Pré-requis

Sans pré-requis

Y
@ Durée

- 1jour

- 7 heures

- De9hal12h30etde 13h30a 17h
- Présentiel

Obligation de suivre une formation continue d’une
durée minimale de 14h par an ou de 42h au cours de 3
années consécutives d’exercice lors du renouvellement
de votre carte professionnelle d’agent immobilier

(Loi ALUR — Décret n°2016-173 du 18/02/2016).

@ Tarif

320 € net (non soumis a TVA)

Financement possible par un organisme payeur
(prise en charge totale ou partielle par Agefice,
OPCO, FIFPL, etc...), a titre personnel, par
I’'employeur.

Qo

Intervenants

- Intervenant professionnel extérieur :
expert immobilier

@ CCI LOIRET

Intégrer la réglementation Tracfin

Reconnaitre les différentes situations conflictuelles pouvant entrainer
une responsabilité

Détecter les situations a risques lors de la prise de mandat de vente
d’un bien de moins de 10 ans

Appréhender et reconnaitre les différents types d’offre et de
proposition d’achat

Préambule TracFin
o La méthodologie, le protocole a respecter
o Etude et remise de la feuille TracFin personne physique
o Etude et remise de la feuille TracFin personne morale

Les démarches préalables au mandat de vente : I'information
précontractuelle

o Etude sur le contenu et le formalisme du document

Le mandat de vente, une vigilance accrue

o Etude au fond du mandat
Examen des nouvelles clauses a insérer : urbanisme et vices
cachés

o Droit civil et régimes matrimoniaux / successions

Les compromis de vente mono propriété et copropriété, savoir les
rédiger
o Etude au fond de deux compromis de vente
o Etude au fond des nouvelles clauses a insérer : urbanisme et
vices cachés
o Etudes des clauses liées aux assainissements, et servitudes
légales
Les offres d’achat, savoir rédiger pour se prémunir et sécuriser sa
vente :
o Droit civil et régimes matrimoniaux / successions
o Décrypter les nouvelles situations apparues entre le mandat
et I'offre d’achat
o Droit civil immobilier



Livrables

® Support pédagogique remis aux stagiaires.

e Attestation de présence et de compétences.

Moyens et outils pédagogiques

e Alternance d’apports de connaissances, d’études de cas pratiques et d’échanges.

Modalités d’évaluation

® Auto-évaluation des connaissances.

® (Questionnaire d’évaluation de la formation.

e Evaluation de la satisfaction clients : questionnaire de fin de formation

Calendrier 2024

Fleury-les-Aubrais | Citévolia | 1 place Rivierre-Casalis
Lundi 8 avril 2024

@ Contact

Fabienne LEFEVRE | Chargée de relations clients | 0238 77 77 77 |

| Rubrique « Se former » - « Formation continue » -
« Les formations agents immobiliers »

Délais et modalité d’acces

Les délais d’accés sont variables en fonction des modes de
financement. Pour un financement aupres d’Agefice, 15 jours est le
délai minimum obligatoire et incompressible entre la validation de la
demande d’inscription par I'organisme de formation et I'entrée en

formation du stagiaire.

Contactez votre CCl pour une analyse de vos besoins
Référente handicap | Marie De Amorin |

@ Accessibilité aux personnes en situation de handicap

Une adaptation de la formation est possible pour les personnes en situation de handicap.
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